DA 100 TORRI A 100 BANCHE

ECONOMIA BASATA SUL RISPARMIO DELLE FAMIGLIE

di Alessandro M, Prosperi

Gliascelani hanno deposi-
ti di risparmio (mediamentc)
per>l3 milioni a testa ed é
curioso apprendere che pro-
prio le famiglic hanno un
ruolo determinante nella vita
cconomica della citthd. Dato,
questo, superiore rispetto al-
la media regionale e naziona-
le. Le famiglie ascolane, oltre
a risparmiare, sono grandi
prenditori di denaro, sia per
il diffondersi del “credito al
consumo’ (prestiti personali)
che per imziative ¢ aziende.a
caratiere famihare, Ma que-
sta torta ¢ difficile da divide-
re: le nuove banche si scon-
trano con tradizioni ¢ rap-
porti bancari radicatl, spesso
msensibili alla competitivita
dui servizi, Tradizioni, radi-
calismo c altri fattorl deter-
minano l'impossibilita, per i
nuovi istituti, di instaurare
rapportianche conle pubbli-
c¢he amministrazioni.

La nuova raccolla vicne
fatta, ovviamente, a discapi-
to.delle banche mapggiormen-
te presenti sulla piazza ¢ per
le nuove ¢ praticamente im-
possibile raggiungere il ri-
sparmio nascosto nelle cam-
pagne ¢ ncll’entroterra gid
prerogativa di istituti banca-
ri. prescenticoniloro sportelli
in manicra capillare, nonché
degli uffici postali periferici.
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¢ staustici fatto a suo tempo
da alcune nuove banche, par-
16 chiaro: Ascoli¢una piazza
digrandc risparmio ¢ notevo-
li potenzalita economiche.
Perd non si tenne conto che
la Casmecz sarebbe svanita e
che, fra 'altro, il scttore ma-
nifatturicro si sarchbe ndi-
mensionato dcterminando,
cosi, un regresso nella pro-
duzione di ricchezza,

Alessandro Pelled, titolare
del Credito ltaliano di Asco-
li, punta gh ocehi ancbe sulla
Val Vibrata ¢ sul vicino
Abruzzo: “Intendiamo offri-
re alleaziende local: una vera
consulenza ad alto livello per
assisterle nella loro crescita
manageriale, importante per
l'unificazione dei mercati™

Questo ¢ un momento di
transizione. A livello econo-
mico, si assiste a fusioni, in-
corpoerazioni ¢ riconversioni

industriali — aggiunge Raf-
faele Lo Buono, direttore
della sede ascolana del Mon-
te dei Paschi di Siena - Noi
siamo disponibili ad accom-
pagnare ¢ supportare questi
processi anche qui ad Ascoli
che consideriamo piazza dif-
ficile ma pur sempre interes-
sante. Comunque dovevamo
esserci percoprireilsud delle
Marche ¢ sfruttare 1o svilup-
po geografico del nostro

gruppo bancario”. Lo Buono
¢ Pelli concordano sul [cno-
meno negativo della fram-
mentarieta dei rapporti ban-
cari con le aziende: un feno-
meno che va contenuto per
evitare la lotta sul costi ¢ fa-
vorire rapport di vera consu-
lenza. Nuove banche ¢ anche
sinonimo  di innovazione.
“Raccogliamo risparmio at-
traverso speciali conti cor-
renti che diventano automa-
ticamente un investimento in
titoli a reddito fisso ¢ di Stato

afferma Lo Buono — Per
la loro distribuzione ¢ per i
nuovi investimenti esteri,
parteccipano i nostri agenti
esterni specializzati™.

Anche il Credito ltaliano
in fatto di novitd, per finan-
ziarce il eommercio, siserve di
particolari mutui a tassi age-
volati ¢ flessibili nei rimborsi.

Ma le¢ banche di vecchio
insediamento non stanno a
guardare e ciascuna s attrez-
za per mantenere la posizio-
ne acqguisita. Giorgio Zazze-
ra, direttore della Banca Na-
zionale dell’Agricoltura, ba
riorganizzato 'ufficio  svi-
luppo aumentandone ('orga-
nico ¢ dislocandolo al pian
terreno per meglio assistere
la clicntela. Ma anche all’e-
sterno il servizio ¢ pih capil-
lare stipulando convenzioni

con personale di varie azien-
de, riscrvando loro piecol
prestiti, rapidi ¢ convenienti.
Zazzera, come Armellini, di-
rettore del Banco di Napoli,
crede nello sviluppo del pa-

rabancario, leasing, facto-
ring ¢ fondi comuni.
“Puntiamo al consolida-

mento dei rapporti acquisiti
— afferma Gianpaolo Ar-
mellini — Tl nostro ufficio
estero ¢ sempre in crescita ed
i clicnti sanno di poler otte-
nere la massima disponibili-
ta. Ma le aziende devono la-
sciarsianalizeare afondo, so-
lo cosi polremo capire di co-
sa hanno cffettivamente bi-
sogno. [l personale della no-
stra filiale ¢ tutto ascolano ¢
ben selezionato, Ed ¢ per
questo che abbiamo potuto
instaurarc ottimi rapporti
con la clientela, anche del
segmento famiglia. Per i ser-
vizi finanziari ¢ titol ¢i ser-
viamo inoltre di agenti ester-
ni, importanti perragglunge-
re particolari e interessanti
fasce di mercato™

Ascoli, dunque, pur essen-
do pazza difficile con ric-
chezza in fase di ristagno, &
ancora terra di conquista per
nuove banche. La cittd delle
“cento torri” rischia di diven-
tare la citta delle “cento ban-
che™



