nuti, vengona imballati ¢ pron-
tamente consegnati ai client
che ne hanno [atto gia richie-
sta in quanto la Farplast lavora
da tempo sul venduto: il 3%
all'imerno del gruppe, il 10%
esportato ed il rimancnte
assorbito dal mercato naziona-
lew,

La commercializzazione
del prodotio & curata personal-
mente da Faraoni che si avvale
dell"apporto di vendilori, dirct-
i dipendenti dell'avienda, ¢ di
agenti esierni che, insieme,
coprono 1'intero territorio
nazionale ¢ una parte di quelle
esiere, «La nestra produzione
- aggiunge Faraotty - ¢i con-
senle di acquisire agevolmente

.

nuova clientela che, a parita di
prezzo, sceglie Farplast per
I’accurata assistenrza da not
fornita ¢ per 1l vasio catalogoe
che offre olire 300 prodoin
diversi»,

La tendenza alla perferio-
ne ed alla continua innovario-
ne del prodotto Farplast, &
consentita dalla costanle atti-
viia di ricerca e sperimentazio-
ne che viene svolta da (eenici
specializzali nei laboratori
dell’azienda.

I processi produttivi utiliz-
¢ano le weenologie pil avanza-
te che permetione la produzio-
ne di granuli in PVC adatti a
tutti gl impieghi, assicuranda
una perfetia laverazione ¢ qua-

Sopru: Turbomiscelatori in linen. ® Sotto: Trafila granulatrice: al
sug interno viene lavorata [u mescolu e ne esce il grunulato,

Fase di confezionamento def granuli.

lit costante.

«Controlliame scrupolosa-
menle le materie prime i ari-
vo per eliminare il pericolo di
inquinaneno delle scorle csi-
stenti - precisa Faraotu - ed
operiamo sistematici conrolli
a campione sul prodoto fini-
10»,

La Farplast adotta una par-
ticolare politica commerciale:
preferisee puntare su nunierosi
piccoli clienti piultosto che su
grandi ¢ pochi,

«L7 una strategia che e
permeltte di ripariire 1 rischi -
afferma Faraoli - ¢ ci ba coun-
sentito, vendendo 2.000 on-
nellate al mese del nosiro pro-
dotto, di competers dirclia-
mente con I'Enichem, colosso
della chimiea navzieonale. Per
favorire lc vendile ed acquisire
maggiori quoie di mercalo
all’esicro, partecipiamo fre-
quentemente a fiere interna-
zionali. A novembre 1992
saremo a Dussendor! con un
nostra stand».

In merito alle prespetlive
future, Faraolli pensa che la
sua azienda abbia raggiunto,

attualmente, 1a dimcnsione
ottimale che consente alia Far-
plast di cssere agile ¢ Messibi-
le. «A richiesta riugciamo a
fomire, in giomala, re o qual-
Iro campioni - aggiunge
Faraoui - mentre ad altre
aziende occorrono  temp
molto pit lunghi. 11 wtio sca-
turisce anche dal continuo
investimento det nostri ulili
nel miglioramento delle strut-
lure, ¢, nei prossini ann,
seputeremo a dedicarci mag-
giormente al perlezionamento
dei prodoud, alla loro sempre
pit ampia diversilicazione,
alla ricerca ¢ alla spenmenta-
zione, coinvolgendo ¢ moti-
vando quani lavorano per
oM.

Sempre pin diffusi, quindi,
i prodoui ed accessori Lratli
dalle materie prime Farplast.
Avienda ascolana che ha sapu-
1o fare della lavorazione del
PVC, un grande businness,
progredendo decisamente in
controlendenza risperto alla
recessione cconomica che s
vivendo il nostro comprensoe-
rio industriale.




