Ui veduta geuerale dello stabilimento Meletti a guel tempe considerato “Tuori ¢ittl™, nei pressi della stazione lerroviaria.

1L CAV. SILVIO MELETTI
PIONIERE DELL’INDUSTRIA

di Marcella Rossi Spadea

Lo sappiamo: gastronomicaniente par-
lando la fama della nostra citta é appan-
naggio dell’ Anisetta Meletti e delle olive
fritie,

Lo ammeltiamo: ¢i fa un sacco piace-
re, quando stiamo fuori dalle mura ca-
salinghe, vedere sugli scaffali dei bar la
nota bottigha dall’etichetta verde e azzur-
rina o 1 grossi cartelli posti sulle vetrine
degli alimentari "olive all’ascolana’ (sia
pure, ahimé, surgelate).

Ma quando e come ¢ nata 'industria
del liquore di casa nostra detto da noli,
non senza un pizzico di nonchalance te-
sa a mascherare 'orgoglio, ""acqua di
Ascoli”? Che sappiamo dell'uomo che,
per prime, cbbe I'idea di lanciare sul mer-
cato un prodotto fino ad allora prepara-
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to in casa esclusivamente per uso dome-
stico? Siamo andati alla ricerca di qual-
che notizia ed abbiamo avuto discreta
fortuna.

Le origini di questa industria sono mo-
destissime ed appunto per questo molto
significative di come Uiniziativa indivi-
duale, anche se priva di mezz finanzia-
ri, purche accompagnata da intrapren-
denza, da spirtto di osservazione, da vo-
lonta e tenacia, possa arrivare al
SUCCCSSO.

Silvie Meletti nacque nel 1856 da po-
veri genitori; compi appena gli studi cle-
mentari, dopodiché abbandonod la scuo-
fa per alutare la madre che - rimasta ve-
dova - doveva provvedere alla numero-

sa famiglia avendo, guale unico cespite
di vita, una piccola rivendila di generi di
privativa; una risorsa lalmente insuffi-
ciente che la poverina si vide costretta ad
industriarsi nella vendita spicciola di un
liguore all’anice da lei stessa distillato per
uso familiare. L'intelligenza della don-
na, aveva capito che per la buona riusci-
ta del prodotto era indispensabile un’ac-
curata scelra dei semi di anice, Cid, ol-
tre ai ristretti mezzi finanziari, compor-
lava una limitata produzione del liquore,

Il giovane Silvio, (ra la vendita di un
pacco di sale e quella di una busta dita-
bacco, andava tra sé rimuginando sul
meodo di poter incrementare quel prodot-
Lo che, tra i clienti abituali della privati-




